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data di nascita: 27/06/1980 

mobile: +39 3318940112 
email: michela.spagnolo@beople.it 

profilo linkedin: https://www.linkedin.com/in/michela-spagnolo/ 

IN SINTESI 

Laureata in Psicologia clinica all’Università degli studi di Padova, continua ad approfondire le                         
tematiche relative al comportamento umano e alle performances attraverso il percorso di quattro                         
anni di specializzazione in Terapia Breve Strategica al Centro di Terapia Strategica di Arezzo, diretto                             
dal Prof. Giorgio Nardone. Inizia ad applicare il mindset strategico nel mondo del business attraverso                             
la collaborazione con realtà innovative come Cord Blood Center e continua la sua esperienza                           
nell’innovazione e nel marketing strategico, sia in ambito corporate che PMI, con la co-fondazione di                             
Beople, che porta nel panorama italiano il Business Design. Ha guidato processi di innovazione e                             
formazione con primarie aziende tra le quali Poste Italiane, Janssen, Bticino e nelle principali                           
Associazioni di categoria come Confartigianato e Cna. È autrice di Business Design per le PMI, ha                               
curato l’edizione italiana di best seller internazionali come Business Model Generation, Value                       
Proposition Design, Riunioni Visuali e Rivoluzione OKR. 

ESPERIENZA LAVORATIVA 

Beople S.r.l.   2011 - attuale 
Co-Founder e Responsabile Business design Academy: strategia aziendale, business modeling e 
consulenza per lo sviluppo d’impresa 

Bigname S.r.l.   2016 - 2018 
Board Member: training, innovazione professionale e sviluppo dei modelli di business personali 

Cord Blood Center Italy S.r.l. 2010 - 2012 
Marketing Advisor: marketing strategico, sviluppo multicanale, business modeling 

FORMAZIONE 

Neuropeople - Martin Lindstrom. Small Data - 2017 
Strategyzer AG  - Alexander Osterwalder. Business Models That Work & Value Propositions That 
Sell - 2015 
Business Model You LLC - Tim Clark. Business Model You Workshop - 2013 
Centro di Terapia Strategica di Arezzo. Diploma di specializzazione in Terapia Breve Strategica - 
2013 
Università degli Studi di Padova. Laurea in Psicologia Clinica - Voto 107/110 - 2007 

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi della L. 675/96 e s.m.i.
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PUBBLICAZIONI 
 

Autore di Business Design per le PMI, Come attivare l’innovazione che serve alla tua azienda, 
Edizioni LSWR, 2017   
 
Revisore Tecnico per l’edizione italiana di Value Proposition Design, Come creare prodotti e servizi 
che i clienti desiderano, Edizioni LSWR, 2015 
 
Revisore Tecnico per l’edizione italiana di Riunioni Visuali, Edizioni LSWR 2017 
 
Curatore per l’edizione italiana di Creare Modelli di Business, Edizioni LSWR, 2019  
 
Curatore per l’edizione italiana di Manuale di Design Thinking, Edizioni LSWR 2018 
 
Curatore per l’edizione italiana di Rivoluzione OKR, Edizioni LSWR 2019 
 
 
Autrice di BusinessModelCanvas.it, Il primo portale italiano di approfondimento sullo strumento di 
elezione per l’innovazione dei modelli di business Beople, 2012 
 
 
 
 

LINGUE E COMPETENZE INFORMATICHE 
 

 
Inglese: Scritto Buono; Orale: Buono  
  
OS MAC/Windows, Microsoft Office, Mind Mapping, Project Management, Time Management, Data 
Sourcing, principali applicazioni smart working e collaboration. 
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