Davide Squarzoni, operativa la Prometeia Advisor Sim

(da Anteo 33 – dicembre 2006)

La CONSOB, con delibera n. 15587, ha disposto l'iscrizione di Prometeia Advisor Sim SpA nell'albo delle Sim, autorizzandola all'esercizio del servizio di investimento di "ricezione e trasmissione di ordini, nonché mediazione",  rimanendo ad oggi servizio accessorio la “consulenza in materia di investimenti”.
La consulenza finanziaria indipendente rimarrà l’attività pressoché esclusiva della Sim, integrata da qualche incarico di mediazione; non verrà svolta, invece, l’attività di ricezione e trasmissione di ordini. Prometeia Advisor Sim SpA sarà detenuta al 100% da Prometeia SpA, in piena continuità con la politica di indipendenza da sempre perseguita dal Gruppo Prometeia. 
Una struttura interna di corporate governance basata su forti presidi organizzativi e guidata da un codice interno di comportamento che garantisce la riservatezza e l’indipendenza delle decisioni. 

La decisione di costituire una Sim è stata presa da Prometeia SpA in vista del recepimento in Italia delle disposizioni di attuazione della Direttiva Comunitaria 2004/39/CE (la cosiddetta “MIFID”), con circa un anno di anticipo rispetto al termine previsto per l’adeguamento dei soggetti coinvolti (novembre 2007).  La Direttiva MIFID, infatti, introduce nuovamente la consulenza finanziaria (con perimetro da precisarsi) tra le attività riservate a SpA (Sim, Sgr, Banche) o a singoli professionisti dotati di opportune competenze e coperture assicurative, comunque soggetti a vigilanza da parte delle Autorità di Vigilanza (in Italia CONSOB). 

La consulenza finanziaria è stata finora, in Italia ed in molti altri Paesi europei, un’attività libera, che può essere svolta senza alcuna particolare autorizzazione da parte delle Autorità di regolamentazione. In Italia la consulenza in materia di valori mobiliari, era, in una prima fase, un’attività regolamentata dalla legge 1/91 art. 1, quindi non classificata come “servizio accessorio” pertanto riservata alle SIM e (art. 2). È stata successivamente modificata:

 • dal regolamento CONSOB (delibera n. 8850 del 9/12/1994, art. 33) riguardate le modalità di esecuzione dell’attività di consulenza in materia di valori mobiliari;

 • dal “decreto Eurosim” (1996) che ha introdotto tra le attività delle SIM i “servizi accessori” e tra questi la “consulenza in materia di investimenti in strumenti finanziari” (alla voce (f)). 

Oltre al preventivo adeguamento normativo, Prometeia Advisor Sim nasce con la finalità di consolidare la posizione di leadership ed elevare ulteriormente la qualità del servizio di advisor finanziaria indipendente, che Prometeia già offre dal 1998 ad Investitori Istituzionali (Fondazioni Bancarie ed Investitori Previdenziali).  In particolare: 

• per gli Investitori già clienti: ulteriori garanzie di professionalità e indipendenza, enucleando l’attività di advisory rispetto a quella di Prometeia SpA nel suo complesso e sottoponendosi volontariamente a vigilanza; 

• per il Mercato: chiaro segnale della volontà di mantenere la posizione di leader sul segmento Istituzionale e di entrare da protagonisti anche sul segmento degli Investitori Privati, intercettando la crescente domanda di servizi consulenziali e strumenti tecnologici proveniente da Family Offices e Famiglie Imprenditrici. 

Nel dettaglio, da Prometeia Advisor Sim verranno svolte le seguenti attività: 

• ricezione e trasmissione di ordini nonché mediazione (attività oggetto di autorizzazione); 

• consulenza in materia di investimenti in strumenti finanziari (al momento servizio accessorio); 

• consulenza alle imprese in materia di struttura finanziaria, di strategia industriale e di questioni connesse, nonché consulenza e servizi concernenti le concentrazioni e l’acquisto di imprese (servizio accessorio). 

Le predette attività saranno svolte senza assunzione di rischi da parte della società e senza che questa detenga, neanche in via temporanea, le disponibilità liquide e gli strumenti finanziari della clientela. 

Prometeia Advisor Sim non rappresenta un discontinuità rispetto a quanto fatto finora dal Team di Financial Advisory di Prometeia SpA: NON faremo i gestori e NON faremo i collocatori o distributori di prodotti finanziari. 

Continueremo quindi ad offrire servizi di ALM, asset allocation strategica e tattica, selezione e creazioni di soluzioni di investimento (con web – database proprietario), misurazione e scomposizione della performance e del rischio di portafoglio (in outsourcing con applicativi dedicati o costruendo in-house strumenti e know-how). 

La principale novità riguarderà servizi di pricing di attività finanziarie complesse, sia nella fase di implementazione di soluzioni di investimento ad hoc che a supporto del risk management di portafogli già costituiti. A tal fine, la Sim si avvarrà di un Team di Prometeia SpA specializzato in ingegneria finanziaria, dotato delle migliori competenze e strumentazioni, ed in contatto quotidiano con i principali operatori, italiani ed internazionali. 

Il posizionamento di Prometeia Advisor Sim deriva dalle tendenze in atto sul mercato dell’asset management, sia sul segmento Istituzionale che su quello Privato. 

Gli Investitori Istituzionali stanno presentano differenze e specificità sempre più marcate, tra loro e rispetto al mercato nel suo complesso:

 • obiettivi sempre più “sfidanti” rispetto all’andamento dei mercati finanziari;

 • conseguente necessità di strategie di investimento più articolate e innovative;

 • processi decisionali sempre più consapevoli e trasparenti, con la conseguente necessità di supporti consulenziali e tecnologici adeguati. 

Così come per molti Investitori Istituzionali, anche negli Investitori Privati di alto profilo crescerà la consapevolezza di dover impostare i loro portafogli cercando di ottimizzare il raggiungimento probabilistico di obiettivi intertemporali pre-definiti, in una logica di Asset & Liability Management (ALM). Ne consegue la necessità di cercare sul mercato, e spesso costruire ad hoc, le soluzioni di investimento più adeguate. Tutto questo con l’obiettivo di contribuire allo sviluppo di un mercato italiano della consulenza sempre più qualificato e professionale, che superi l’interpretazione di chi ancora propone servizi in puri termini di portafogli a benchmark e di selezione di fondi con algoritmi quantitativi più o meni semplici.  In questo contesto di mercato, tre sono le principali direttrici di sviluppo dell’attività di Prometeia Advisor Sim: 

I. sui segmenti di mercato dove già è leader (Fondazioni di origine bancaria e Casse di Previdenza) la Sim offrirà nuovi servizi ad elevato valore aggiunto, sia nell’attività di consulenza che in quella di mediazione; a favore degli Investitori con patrimoni ridotti si agirà nella direzione di aumentare modularità e scalabilità dei servizi offerti; 

II. sulla previdenza complementare, auspicando che cresca la qualità dei servizi richiesti dai Fondi Pensione, Prometeia Advisor Sim punta ad incrementare la quota di mercato, anche attraverso i processi di concentrazione che stanno interessando gli Intermediari Finanziari ed in futuro interesseranno gli stessi Fondi Pensione; 

III. sul mercato dei Family Offices e delle Famiglie Imprenditrici, Prometeia Advisor Sim intende portare tutto il know-how consulenziale e tecnologico del Gruppo Prometeia, andando oltre la pura consulenza finanziaria. Verranno valutate anche possibili collaborazioni con realtà specializzate su questo mercato che vogliano elevare il loro standing e la qualità dei servizi offerti. 

Quello che possiamo assicurare è certamente il massimo impegno, del Team di Prometeia Advisor Sim e di tutto il Gruppo Prometeia, per soddisfare al meglio le esigenze finanziarie ed organizzative degli Investitori, veicolando loro le migliori soluzioni di investimento che l’industria finanziaria andrà proponendo. 
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Direttore Generale  Prometeia Advisor SIM

